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Pracovni list Zaklady logistiky

Ukol €. 1
Promyslete jaké doklady musi a jaké mohou jit pFimo s fyzickou dodavkou zboZzi.
Prirad’te do schématu jednotlivé typy dokladi podle toho:

@ zda je vystavi dodavatel nebo odbératel

zda souvisi s fyzickou dodavkou zbozi nebo tthradou zbozi

Doklady:
vydajovy pokladni doklad, dodaci list, kniha doSlych faktur, skladni karta, faktura — dafiovy

doklad, ptikaz k uhradé

Odbératel vystavi
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_________________ Uhrada

Ukol.¢.2

Dopliite spravné, jaké doklady jsou pouZity pri jednotlivych zpiisobech placeni:

- paragon, zalohova faktura, faktura s ur¢itou dobou splatnosti, vyac¢tovani faktura,
hotovostni faktura

Kdo tyto doklady vystavuje ?

PREDANI ZBOZi
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PRI DODAVCE PO DODAVCE



Ukol.&. 3
Promyslete otazky, zapiSte odpovédi:
1. Co si predstavite pod pojmem kolovaci obal?
2. Jak asi vypada logistika v moderni automobilce?

3. Velké obchodni fetézce dosahuji diky propracované logistice vyznamné Gspory

nakladl — jak to délaji?

1. Kolovaci obal:

2. Logistika v automobilce:

3. Uspory nakladi u obchodnich Fetézcii:

Ukol.¢.4
Urcete zda je tvrzeni pravdivé.

1. Logistika zahrnuje vSechny ¢innosti nutné realizované pro zajisténi piredani vyrobku nebo

sluzby kone¢nému zékaznikovi.

ANO

NE

2. Logistika je klicovou soudasti strategie celého podniku. Resi fyzické toky a toky informaci

mezi firmami.

ANO

NE

3. Pro optimalizaci logistiky je nutné posuzovat jednotlivé oblasti ¢innosti podniku

individualné.

ANO

NE



